Consejos de franquicia

Claves para und franquicia
exitosa

& Programas de
o = capacitacion de apoyo
B U > : 'a% \ a Proporcionar programas
” integrales de capacitacién para

equipar a los franquiciados con

las habilidades y conocimientos
necesarios para operaciones

comerciales exitosas dentro del

— modelo de franquicia.

——

Comunicacion clara

Establecer canales de
comunicacién abiertos y
tfransparentes entre
franquiciadores y franquiciados
para fomentar una asociacion —

sélida basada en la confianza y el
entendimiento mutuo.

000

oo Sistema de soporte receptivo

Implementar un sistema de soporte

receptivo que aborde las necesidades e

inquietudes de los franquiciados con

prontitud, demostrando un compromiso

’ .
con su exito.

Toma de decisiones colaborativa

Involucrar a los franquiciados en los
procesos de toma de decisiones cuando
sea apropiado, creando un sentido de
propiedad y colaboracién dentro de la red

de franquicias.

Mecanismos regulares
de Feedback

Establecer mecanismos de

+ 7 feddback periédico para
permitir a los franquiciados
compartir conocimientos y
experiencias, permitiendo la
mejora y adaptacién continua.

Marcaconsistente
qu’rener unda marca @

consistente en todas las &/

unidades de franquicia para

reforzar una identidad
unificada y mejorar la fortaleza
general de la marca de la
franquicia en el mercado.
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